
このビジネスモデルで 
私たちの会社は勝ってきた 

鈴木悠資 



私たちは 
Web総研のＯＥＭを 

活用して成り上がった会社です 



売り上げ推移 

2010年度 2011年度 2012年度 2013年度 2014年度 2015年度 

売上高 保有件数（サイト本数） 



このビジネスで勝つコツは 

 最短で保有件数を増やす 

 徹底したサポートの実践 

 ポジショニングの確立 

だと思います。 



お客様が求めているもの 

カッコイイデザインですか？ 

革新的なサービスですか？ 

新しいお客様の獲得 
＆ 

頼りになる身近な存在 



新しいお客様の獲得するには 

デザインはあくまで転換率の話 

自社での経験と 
知識の豊富さが勝ちにつながる 

●地域で一番検索エンジンに強くなること 

●自社のサイトで集客を徹底的にやる 
 （毎月１５件以上が理想かと） 

●リスティングやＳＥＯのサービス展開 



頼りになる身近な存在となる 

弊社は毎月数千円のお客様にも 

毎月１度の電話と 
データシートをお渡ししています 

●毎月数千円でもとにかくフォローを徹底 

●１年後に喜んでもらえるかどうか 

●リニューアルでもう一度獲得すること 



地域ビジネスの場合 

サポート不足での解約の場合 

連鎖反応でどたばたと解約になる 

地域で評判の良い会社は一番の広告ツール 



スリーカウントはだからこのプラン 



改めて本当に感謝しています 
横のつながりでこのシステムを 
更に発展していければ幸いです 



ここから軽く宣伝デス・・ 



リスティング広告ならお任せ 

①初期費用： 

②掲出予算： 

③管 理 費 ： 

④運 用 費 ： 

￥20,000（広告予算月額５０万円を超える場合は5万円） 

￥30,000～ 

￥0（広告費5万円未満の場合は、￥5,000） 

広告予算に応じて 

（１０万円までは１.５万円、２０万円までは２.５万円 

４０万円までは５万円  /   ７０万円までは１０万円） 

例）キーワード単価（１クリックあたり）が60円の場合 

  60円×500クリック＝￥30,000 

本日の特別価格 

ＳＥＯやアクセス解析などの案件のご相談も無料対応いたします 

弊社はYahoo!プロモーション広告 
GoogleAdwordsの正規代理店です 



その他実績ご紹介 

シーズン時アクセスは前年比の１０倍！ 
豆知識でのＳＥＯ対策が大当たり 
（サイト制作＋運用コンサル＋リスティング広告  /  写真館様） 
  

サイト公開時より２０日連続での問い合わせ！ 
電話での対応が困難になるほどのコンバージョン獲得！ 
（ランディングページ＋リスティング広告 / 人材派遣サービス様） 
 

無料体験の月間獲得数９８件突破！！ 
コンサルスタート時から約１０倍の申し込み数！ 
（サイト制作＋運用コンサル＋リスティング広告 / 英会話教室様） 
 

シーズン時の前年比の売上げ３倍を記録！ 

●●でも同業有数の店舗に成長！ 
（楽天運用コンサル＋サイト修正 / 寝具メーカー様） 

 


